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Podazamy za wyzwaniami

NOWOCZ

Rozmowa z Wactawem
Markowiakiem, Prezesem
Zarzadu Zaktadu
Wytwérczego Aparatow
Elektrycznych Sp. z o.0.
w Leborku.

© Redakcja: W jednym z ostatnich wy-
wiaddw podkreslat Pan, iz dziatania
firmy zmierzajg do uzyskania wiodacej
pozycji producenta aparatéw sSrednie-
go i wysokiego napiecia. Na ile firmie
udaje sie realizowac te zamierzenia?

Wactaw Markowiak: Przede wszyst-
kim stawiajagc takie cele nalezy so-

bie uswiadomi¢, iz o aktualnej pozy-
cji i szansach rozwoju firmy decyduje
sposdb w jaki potrafimy odpowiadac
na wymagania klienta. JesteSmy mto-
dg firma, w ubiegtym roku obchodzi-
liSmy 5-lecie istnienia, ale mozemy
poszczyci¢ sie wieloma wyrdznienia-
mi za opracowane i wdrozone do pro-
dukcji wyroby.

® R: Czy moze Pan wskazac¢ co jest
gwarancja sukcesu?

W.M.: Najwazniejsze miejsce w dziatal-
nosci firmy ma cztowiek. Z jednej stro-
ny cztowiek to klient, z ktérym nale-
zy tworzy¢ pozytywng relacje i dzieki,
ktorej istnieje i rozwija sie firma. Z dru-
giej strony cztowiek to pracownik, kto-
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ry buduje wartos$¢ firmy i gwarantuje
jej rozwaj.

® R: Jak Panstwu udaje sie to pogodzi¢?

W.M.: Mam szczes$cie pracowa¢ z do-
Swiadczonym i zgranym zespotem, kté-
ry potrafi szybko reagowacé na potrzeby
rynku w oparciu o System Zarzadzania
Jakoscig 1ISO 9001.

© R: Takie certyfikaty posiada wiele
firm...

W.M.: Tak, ale nalezy podkresli¢, iz wdro-
zony System Zarzadzania Jakoscig 1SO
9001 nie tylko $wiadczy o poziomie ustug
w naszej firmie, ale mobilizuje do podno-
szenia kwalifikacji, szybkiego reagowa-
nia na wszelkie propozycje i uwagi oraz
wptywa na poszerzanie oferty.

© R: Mimo kroétkiego okresu dziatalnosci
wspodtpracujg Panstwo z wieloma za-
ktadami energetyki w kraju oraz fir-
mami zagranicznymi. Z czego bierze
sie zainteresowanie klientow waszymi
wyrobami?

W.M.: Nasze produkty realizowane
sq $cisle pod potrzeby klienta. Przy two-
rzeniu aparatéw konsekwentnie dgzymy
do zachowania zgodnosci montazowej
z obecnie eksploatowanymi urzadzenia-
mi. Dowodem na to jest, fakt, iz przed-
stawiony w ubiegtym roku na targach
ENERGETAB wytacznik prézniowy sred-
niego napiecia przygotowany do zamia-
ny za stare aparaty typu SCI14 z powo-
dzeniem znalazt juz nabywcéw. Szero-
ki zakres danych technicznych pozwala
na zastosowanie wytgcznika w kazdym
obszarze zapotrzebowania. Natomiast
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jego kompaktowa budowa umozliwia
montaz w kazdej rozdzielnicy. Podobnie
sprawa przedstawia sie z roztacznikiem
wnetrzowym typu OM; OMB, ktdry jest
naszym zamiennikiem do roztacznikéw
typu LHTCJ; OR24-300 oraz OR4; OR5
produkowanych przez dawny ZWAR
w Leborku.

© R: Jak zapowiada sie ten rok? Czy firma
ZWAE planuje nowe przedsiewziecia?

W.M.: Oczywiscie. Pragne podkresli¢,
ze cho¢ nie rezygnujemy z wytwarza-
nia wyrobéw znajdujacych sie w naszej
ofercie juz od dawna, mocno stawiamy
na nowe produkty. Rok temu do gro-
na naszych aparatéw dotaczyt wspo-
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mniany wytacznik prézniowy sredniego
napiecia typu 3AH5. W tym roku pra-
gniemy przedstawi¢ na targach ENER-
GETAB kolejny produkt - tym razem
bedzie to odtacznik wysokiego napie-
cia 220 kV. | cho¢ badania zakonczyty
sie na poczatku sierpnia w Instytucie
Elektrotechniki w Warszawie, to juz wi-
doczne jest zainteresowanie tym apa-
ratem ze strony klientéw krajowych, jak
i zagranicznych. Wprowadzanie nowych
produktéw wigze sie z podagzaniem
za wyzwaniami nowoczesnej energety-
ki. Stawiamy sobie wysoko poprzeczke,
ale mysle, ze taka strategia jest sitg bu-
dujaca dla firmy.

® R: Dziekuje za rozmowe.
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